
抖音带货分销系统方案介绍

产品名称 抖音带货分销系统方案介绍

公司名称 广州量子云力科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 版本:公众号APP
语言:PHP
产地:广州

公司地址 广州市天河区棠东毓南路11号

联系电话  15918648642

产品详情

私域流量，是商家拥有完全支配权账号所沉淀的粉丝、客户、流量，可以直接触达的、多次利用的流量
。比如说QQ号、微信号、社群上的粉丝或者顾客，就属于是私域流量。

抖音带货分销系统开发找吴洁，###，微电，详细了解抖音带货分销系统开发模式详情（费用、工期、模
式、制度、功能等等），抖音带货分销系统开发，抖音带货分销系统模板案例开发，抖音带货分销系统a
pp开发。十年开发经验团队，欢迎咨询~，欢迎实地考察~

一、抖音带货分销系统应具备的功能有这些

1、会员功能

商家在直播带货平台后台，可以自主添加会员等级，比如普通会员、青铜会员、黄铜会员等，不同阶段
的会员都有一定的任务，消费者只有在满足设定的任务之后，才可以进入下一个等级，并获取到相应的
优惠力度。后期粉丝群体多了，商家也可以根据不同类目或者不同阶段添加不同的分组，对于粉丝群体
进行管理。

2、商品管理

商家可以在其后台，根据不同类目添加不同的商品，也可以根据不同的商品添加相对应的规格模板，真
实还原传统电商场景。在直播带货平台开发过程中，对于商品管理这一功能应着重进行，毕竟有着秩序
的管理制度，才是商家获取收益的基础。

3、订单管理

抖音带货分销系统中的订单管理功能，显示的是所有商品的状态，包括订单状态（已卖出、未发货、待



收货、待评价等）、订单类型（普通订单、拼团订单、订单、砍价订单）、支付方式、创建时间、订单
号等，方便商家有序管理商品。这一项功能是商家选择淘宝、抖音、快手等其他服务直播平台进行直播
带货的劣势，因此这也是这么多商家选择直播带货平台开发进行自主开发的原因之一。

4、营销功能

在后台，其营销功能包括优惠券、积分等，其目的都是为了消费者留存，实现商家利益。对于优惠券的
领取量、领取方式等皆可在后台查看。而积分是指，商家在后台设置积分抵用比例，消费者在购买商品
之后，系统开发，就会获得相应的积分，下次在购买其他商品时，其积分可以抵扣部分金额。

二、抖音带货分销系统卖货的优势何在?

1、流量入口无处不在

抖音带货分销系统现有流量获取入口——同号个人中心、搜索入口、商品搜索、视频播放页、评论区置
顶、个人主页等，涵盖了从流量分发到用户回访留存的全流程，使得抖音电商成为现实。

相比之下，原来的购物车和商品橱窗则要逊色的多——用户点击购物车后需要跳转第三方app交易，很多
生意在这一步就流失了，并且，在这种模式下，抖音号沦为引流工具，只能得到少量佣金，更遑论用户
留存。

在流量分发之外，抖音也拥有社交裂变的基础——一方面，抖音带货分销系统序内置的“拍抖音”允许
任何人为小程序商品“代言”，另一方面抖音新版本已上线群聊功能，在社群运营之外，更是给了抖音
小程序一个裂变酵的基地。

2、企业号+抖音带货分销系统

如果说短视频+抖音带货分销系统只是打通了引流到变现的通路的话，那么业号则是补完了用户运营的
一环，使得企业和商家能拥有齐全的抖音运营工具

企业号还拥有强大的线下能力，通过企业号关联小程序，商家可绑定门店地址，并投放优惠券，引导用
户到店核销，提升线下商家抖音营销的转化率

随着抖音带货分销系统的全面上线，可以说抖音已经正式完成了自身的转型，而抖商的时代也许才刚刚
开始。
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