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杭州天猫代运营公司如何优化双十一主图

转眼间，第一次双节棍已经过了第一阶段，还有几天就是每年的狂欢11
.11了，虽然今年流量分成了两部分，但是因为习惯，今年双十一的重
头戏还是11月11号当天。具体这个每年一次的购物狂欢还有几天的时间
了。那一天既是卖家的狂欢，也是买家的狂欢。作为卖家的我们想要在
双十一有一个不错的收入，店铺的各项优化必不可少。今天我们就从主
图方面和大家讲一下，双十一期间主图要如何优化。

 

淘宝作为一个购物平台，我们都知道，客户通过关键词搜索查找自己需
要的产品，我们的产品通过客户关键词检索，和其它买家的产品展现在
客户面前，供客户选择，只有客户点击了我们的把链接，才能进一步了
解我们的宝贝，然后产生购买的可能。

⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯⋯ 

例如我们搜索“女装2020新款秋装”这个词，可以看到多款产品的产品



图片。如图1所示。

图1（此图来自淘宝网，仅供参考）

当客户看到自己心仪的产品，就可能会点击主图，点击之后，就可以看
到产品的详情页了。进而才可能会产生购买行为。

图2（此图来自淘宝网，仅供参考）

一般主图可以上传五幅，五幅主图的功能是要分别展现我们产品不同的
特点。我们都知道，流量等于展现量乘以点击率。所以点击率是一个很
重要的指标，而主图是影响点击率非常重要的因素之一。客户搜索关键
词以后，首先展现在客户面前的就是主图，他对于点击率的影响至关重
要。只有拥有了更吸睛的主图，我们才能获得更多的流量来源，我们的
产品也会有更多的销售机会。经常运营店铺卖家们都了解，每当过时过
节，为了迎合节日的气氛，我们需要设计符合时宜的产品主图。这样更
有利于我们的产品在搜索当中脱引而出，并且注重主图对活动氛围的渲
染，我们店铺的活动能够更快的被客户了解和关注。中秋节有月亮孔明
灯等为背景的主图风格，情人节有浪漫的粉红色，充满爱意的桃心的主
图风格，双十一这个淘宝的盛大节日更是不会例外，也需要有双十一特
有的主图风格。

那么双十一的主图要是什么风格呢？我们要从哪些方面入手进行主图优
化呢？有些卖家肯定会这么问。下面小编就带大家了解一下，双十一主
图优化需要做到那几点。

一、大促期间色彩搭配

淘宝虽然不能简单的理解就是卖图的，但是视觉影响着人的心态，一个
赏心悦目的主图绝对会添彩不少。在色彩搭配上，大促的主要趋势还是
以酷炫风的色彩搭配为主。去年天猫双十一预售的主会场就是蓝紫色的
设计风格。如下图为PC端的预售页面的设计。手机端页面也同样为蓝
紫色风格。



图3（此图来自网络，仅供参考）

并且今年的立体风格的海报层出不穷，随着每年的双十一不断的举办，
客户对于主图的审美要求也在不断的提高。很多店铺的设计风格也逐渐
趋于成熟。今年的主要颜色搭配的宠儿还是以蓝色、酷炫的蓝紫渐变色
、橙红渐变色等为主，包括近期新出的好多品牌的手机，都是使用了这
样的渐变色搭配。当然我们也可以根据自己店铺的整体风格和人群定位
，进行个性化设计，例如我们产品的VI设计风格是绿色，那么主图的装
修风格也可以是绿色为主。其目的主要是为了达到吸引人和加深品牌印
象的作用。

图4（此图来自淘宝网，仅供参考）

如图4中，就利用了橙红色渐变和蓝紫色渐变两种渐变色的组合。渐变
色的使用可以给产品营造出绚丽的视觉氛围，同时缤纷多彩的颜色让人
看起来眼花缭乱。大部分客户在双十一活动购物的时候，多是因为一时
冲动产生的购买欲望，这样的设计风格，同时也能让人从视觉感官上感
到有活力，有热情，在购物过程中也更容易促成冲动购物。

二、店铺活动与价格要清晰明了

因为是大促，抢购，所以在双十一抢购当中，很多客户都是没有过多的
时间浏览我们店铺的产品的，除非前期的预售已经做好了铺垫，尤其是
在双十一当天的时候，客户不会在我们店铺停留太长的时间，因为还有
很多产品等着她们去抢购，同时这一时段又是各个商家竭尽全力抢流量
的时段，因此我们的主图一定要将活动价格以及活动形式简单明了的展
现出来。

客户在搜索浏览的时候，看到活动价格和活动内容，无需再和客户过多
交谈也可以直接下单购买。既节省了客户的时间，有效的避免客服回答
问题的压力。因为当天的客流量太大，很多客户还没有等到客服解答已
经到了别家。为了避免这样的跳失率的产生，我们将店铺的活动以及产
品的活动价格体现在主图上，一举两得，是最明智的选择。



图5（此图来自淘宝网，仅供参考）

如上图5中的服装产品主图。产品图片位于画面正中央，左上角为双十
一的标签，这里我们也可以依旧保持左上角为店铺的标签也可。图片左
下方明确了双十一产品的狂欢价格为669，下方标明活动时间，右侧则
是一个店铺的活动内容。主图表达的内容清晰明了，让客户不用过多询
问便能知道要购买的产品信息，和这家店铺的活动信息。

三、产品图片清晰且突出产品卖点

第三点内容也是基本内容，就是产品图片要清晰且突出，我们卖什么就
突出什么产品，不要喧宾夺主。主图一定要明确产品卖点，明确客户需
求。可以根据产品的特性给主图搭配合理的背景来烘托产品特点。

以上就是今天和大家的分享，双十一每年一次，确实是全民狂欢，还有
半个多月双十一就要来了，希望大家有一个好的收获。
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