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新手普通人怎么开淘宝直播？从0到1速攻破！超详细新手淘宝直播攻略。

先跟大家闲聊几句，都说互联网时代，直播电商是风口，可你们有没有想过：

那么多人做淘宝直播，为什么做得好的人不多？

回答这个问题之前，我想给你们分享几组真金白银的数字。

直播带货收入到底怎么样？想必很多人都想知道。

今年的购物高潮提前就让大家嗅到了味道。

10月21日当晚，“双十一大战”拉开序幕，淘宝直播的“一哥一姐”来势汹汹。

据淘宝公布数据：一哥一姐当天的累计观看数达到1.62亿和1.49亿，成交额各是33亿，35亿。

他们曾经也只是平凡人做着平凡的岗位，但现在他们换到直播间里发挥他们的特长，收获了粉丝，就能
赚到别人几辈子的成就。

这样的高度，你是不是非常羡慕，又不敢奢望自己也会这样？

作为行内人士，我要诚实告诉你，巨头主播的玩法，普通人不太能实现。

要赚到亿万营收，需要资本运作，几百人的团队幕后支撑，李佳琦的幕后团队就有200多人在为他服务。

看到这里很多人要问，既然普通人不能实现，那还有什么好说？



别急，我还没说完呢。

虽然普通人营收至亿万很难，但踩住淘宝直播风口实现事业新高度，让生活过得更滋润，是妥妥没有问
题的。

绝大多数人做不好淘宝直播，是因为还没摸清套路。

只要掌握了一套系统、实用的淘宝直播打法，就算是没团队、没经验、也可以轻松处于这个行业的中间
水平，这不是危言耸听，而是发生在我、以及其他亲身经历者的事实。

下面我分享给你的内容，就会关乎你2020年直播的方向。

如果你是从0开始，希望2-3个月后，自己的淘宝直播可以走向可持续发展路线，不再小打小闹，拥有新
的高度，不妨请你仔细看完这篇文章，一定有所帮助。

我和淘宝直播的渊源，还得从2016年说起。

在当年，直播还是“美女扭一扭，大哥送火箭”这样的单调形式，直播卖货？直播购物完全是闻所未闻
的事情，淘宝直播第一个提出直播购物，那时候淘宝直播只是个小透明，还没成为电商直播的龙头。

在那时，我还在某个大型互联网公司做品牌营销，每个月能拿到2.3w，一线城市这样的收入，还算小滋
小润。

我已经决定好，即将辞职的时候，我的领导、同事，父母无一人理解：直播有什么好？不是早就有了吗
？你继续做之前的工作，年底还能拿丰厚的年终奖。

我还是离开了，并入职当时毫无知名度的淘宝直播。

我的判断告诉我，不需多久，淘宝直播一定是巨大的金矿，为什么呢？

1：4G和WiFi的普及，传统图片文字购物带来的增长疲软，大家更喜欢身临其境的购物。

所以，淘宝直播在未来的发展，会远超现在。淘宝直播和其他直播不同，他的特点是：

通过淘宝直播平台，延伸出来的技能会越来越值钱，直播间的“直播营销师”已经获得国家工信部认证
。在这个时代非常具有含金量。

在未来，擅长直播技能的人，一定会成为各行各业的抢手人才。

快消品牌需要直播电商进行成交和宣传，传统媒体需要转型到线上来......线下门店需要直播来成交拓展渠
道......选择尤为重要。

哪里有流量，哪里就有钱赚。

刷淘宝直播的人很多，真正懂得把它变成自己的事业的人却很少。

据官方数据，吃到红利的人还不到1%。



而一旦你搞懂了做淘宝直播的套路，退一步说，哪怕你只是踏踏实实上班打卡一样的开播，都可以拿到
非常可观的收益，为什么呢？

直播行业有多火，流量有多大！

您肯定也是深有体会，电商直播是回报最快的一种，它作为一种新的购物方式，带给人一种身临其境的
真实感，这样的方式，极易促成成交！

淘宝作为电商行业的龙头，旗下的淘宝直播，2019年也是发展迅猛，1.48亿的用户总量，1460亿的销售额
以及平均成交率高达12.75%，这次疫情无疑又给淘宝直播注入了一剂强心针，可以说所有看客都是精准
的买家，进来的客户都是有成交意向的，成交率可以说比其他直播平台高了十几倍！如果您也想做电商
，那光做搜索入口，竞争力度就太大了，做直播入口竞争不大，成交率却很高！

收益方式灵活多样，你可以收取广告费，销售自己的产品。发挥自己的特长，收获自己的粉丝。家乡的
好东西，自己实体门店的产品......

看到这里，你可能会问，这样好的技能，我也想学。可我从没接触过淘宝直播，没经验，能学会吗？

能。因为我的很多零基础的朋友，都在2-3个月内掌握了淘宝直播，每天播的热火朝天。

陆陆66曾经是一名自由职业化妆师，以前还在女鞋店做过导购，今年的疫情，让他完全接不到化妆师的
活，她是个闲不住的人，总要捣鼓点什么，机缘巧合地接触到淘宝直播，“接触淘宝直播也是巧合，她
和其他女孩子一样每天都在逛淘宝，当他看到淘宝直播，就觉得很新奇有趣，不甘于一直做个围观者，
他就冒出一个想法，那些主播能通过直播卖货，我怎么就不能呢？闲着多没意思。

就这样，她在网上开通了直播权限，抱着兴奋地心情，陆陆66也想着，能像他看到的那些主播一样，忙
得都看不过来那些评论，可开播之后并没有出现之前想的画面，没几个人看，也没人问产品。断断续续
这样子将近一个月了，直播没有任何的眉目，家里人的反对声越来越大，可观看量一直上不去。陆陆66
这个福建姑娘，虽然瘦瘦小小，但天生有股敢闯敢拼的劲儿，她想“既然做了，我就要做好，别人能做
起来，为什么我不能。”肯定是方法没用对。陆陆66这个时候在百度遇到了宸铠。

我仔细地把平台算法逻辑、爆款打造、差异化等核心内容，都跟她分享了一遍。

陆陆66顶住了家人不支持的压力，每天除了睡觉，都呆在直播的房间里学习，非常刻苦。这样边学边做
下，陆陆66的直播有了4千的观看量。他说他的心情就像是秀女第一次被皇上翻牌子，这次的转折令陆陆
66心全然定了下来，“记得第一次到上万观看的时候，我一晚上没睡着，太激动了!”

直到现在，陆陆66一上播就特别亢奋，每天直播6小时。

凌晨也在直播，节日假期她也在直播。

从浑浑噩噩乱播开始，到现在的4万5万这一路的辛苦，虽然只有几个月，但他的心路历程就像是过山车
一样，别人是无法体会的。她一直不断挑战自己，他说：我要成为最强的主播！

或许母爱让人更强大，或许她觉得努力是一种美好的生命状态。不管怎样，她是一个元气满满，生命力
十足，事业不管多忙都会抽空陪儿子，陪老公的福建姑娘！

在身边人还在为工作焦虑时，陆陆66已经靠淘宝直播实现事业的新高度，不用再靠之前有这单没下单的



接新娘化妆生活了。

球球妈和球爸是一对普通夫妇，坚持了一段时间，如同温水煮青蛙。

早期球妈直播画面

我建议他们转变，效果奇佳。

主播an妮是看中这块流量大，是风口。她之前从事制造业，销售经验不怎么样，磕磕绊绊做了很久，也
找不到出路。

她按照我的建议做了2个月，不仅突破了自己的壁垒，从一个在镜头前有些害怕，说话还不太利落的萌新
主播，变成一个两个小时不到流量4000，成交额5w多，在线100多人看他直播的中段选手。

这三个主播，因为一次小小的尝试，就完全改变了人生轨迹。

如果没有淘宝直播，她们可能还是普普通通的上班族，过着月光的生活，偶尔还要透支些卡债。

但现在，她们几个月甚至一个月收入，就超过过去一年的总收入。

几个月实现这样的成就，是因为她们天赋异于常人吗？

不是的，是因为做淘宝直播真的不难！

淘宝直播平台的大多数成功案例都是有套路、有章法的，只要经过系统的训练，和每天开播的勤奋，每
个普通人都可以学会。

如果你也想跟她们一样，吃到淘宝直播的红利蛋糕，我就把100%我知道的都教给你。所以，这次我结合
自身在大平台里知道的内幕经验，以及指导多名主播开展淘宝直播的实战方法，你会学到市面上99%课
程中没有的内容。

比如，别人可能会教你怎么开播，怎么介绍产品，而我会把淘宝直播平台的内部运营规则都告诉你，教
你在合理正确、不踩红线的情况下，找到最适合你的方向。
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