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产品详情

很多的拼多多卖家可能都会发现，自己明明已经开了直通车，但是产品的点击率和展现率都不高，好像
自己的直通车白开了，钱也白花了。有的商家甚至是第一次开直通车，对于商品的展现率、点击率都还
傻傻分不清楚，更别说想办法提高了。有很多的商家就会讨论说应该怎么提升这个产品的展现率呢？接
下来小编就来个大家说说关于这个产品展现率的详细情况。

对于拼多多的新手卖家们来说，要想将店铺的各方面运营拉上正轨就已经很不错了，更何况是立刻将自
己的店铺的销量做起来，所以，还是需要多多学习一些基础的运营知识，对于提升产品的展现率，小编
给大家总结了以下几个方面的知识。

1、参加活动

拼多多卖家可以让店铺多参加一些活动，这样就可以带动店铺的展现及免费流量，只要是店铺能够符合
平台要求的所有活动，大家都可以去参加，店铺参加活动后期获得的效果也是非常不错的，尤其对于新
开的店铺而言，多多参加促销活动可以有效地促进新品销量迅速破零。

2、直通车

在拼多多开直通车的时候需要多多注意自己的成本，不要盲目的跟风去开车，有的时候可能会出现得不
偿失的结果。直通车利用的好的话，会对店铺的销量有很多大的帮助的。

3、微信朋友圈

对于拼多多店铺而言，微信推广方式是非常好且非常直接的。本来拼多多在一开始的时候就定位的是社
交电商的性质，就是让卖家以及消费者们利用自己的社交平台去分享商品的链接从而实现产品的转化。
卖家可以将产品链接分享到朋友圈，这样可以吸引身边的朋友进行购买，如果产品的质量及款式都非常
不错，那么就会推荐给其它朋友进行购买，这样就可以有效带动店铺的流量及转化。



4、老顾客维护

不管是在哪一个平台开店，老顾客都是有效扩大卖家的推广渠道。卖家在上新期间可以利用有效的工具
来通知他们，这样既能有效促进新品破零，又可以带动店铺的回购率，所以卖家一定要重视老顾客维护
。

以上就是小编给大家分享的关于提升拼多多产品展现率的一些具体可行的操作，希望对各位卖家有所帮
助。
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